PHASE 2

POTENZIAL-
UBERPRUFUNG

2@

~N
J

~~

-
-

. /

NS e
—
BUILD YOUR
BUSINESS

PHASE 1

OPPORTUNITY
IDENTIFIKATION

@ o

O m R

Q

0199“““‘

o)

o
N3

0

o

EECHT

PHASE 4

UMSETZUNG DES
GESCHAFTSMODELLS




